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InterCash® - Ihr Finanzlotse

Ein erfahrener Lotse kennt seine Gewisser in- und auswendig. Zuverlédssig und mit Weitblick hilft er
dem Kapitédn dabei, das Schiff sicher durch schwierige Abschnitte zu navigieren, vorbei an
Hindernissen und dem iibrigen Verkehr. Genau wie ein Lotse arbeitet auch InterCash® — die erste und
bislang einzige Finanzsoftware zur Liquidititssteuerung und -optimierung, die auf kiinstlicher
Intelligenz basiert.

Vorausschauend, intelligent, proaktiv und benutzerfreundlich

Mit diesen Eigenschaften und zahlreichen Funktionen erkennt InterCash® friihzeitig Liquidititsliicken
und —iiberschiisse Thres Unternehmens. Als ,,denkendes System* iiberblickt der Finanzlotse die
Wechselwirkungen zwischen den liquidititsbestimmenden Faktoren, optimiert die Finanzsteuerung
und beschleunigt operative Prozesse in Buchhaltung und Controlling. Dadurch lassen sich Risiken
minimieren und teure Fehldispositionen vermeiden. Gleichzeitig werden Liquiditéts- und Zinsvorteile
klug genutzt, um nach Moglichkeit die vorhandenen Resourcen zu stirken und auf Fremdmittel zu
verzichten.

Wie jeder guter Lotse hat auch InterCash® nie ausgelernt: Bei ihren Schlussfolgerungen
beriicksichtigt die Software selbsttitig frithere Entscheidungen und Beobachtungen. Damit Sie das
Wissen Thres Finanzlotsen direkt anwenden kénnen, erhalten Sie in Textform verlédssliche Prognosen
und durchdachte Strategieempfehlungen. Und damit die Gewissheit, alle Klippen ruhig zu umschiffen
und mit Sicherheit auf dem richtigen Kurs zu bleiben.

¢ Vorausschauend: InterCash® ist vorausschauend. Im Gegensatz zu den herkdmmlichen
statischen Liquiditédtsplanungstools bildet es nicht einfach nur Planungen ab, sondern
prognostiziert mit hoher Treffergenauigkeit die kiinftige Liquidititsentwicklung des
Unternehmens.

¢ Intelligent: InterCash® lernt und passt sich laufend an die sich veréindernden
Rahmenbedigungen des Unternehmens an (z.B. verinderte Zahlungsziele,
Zahlungsgewohnheiten, saisonale Schwankungen u.v.m.). Ein manueller Eingriff in Form von
Parameterneueinstellungen entféllt.

¢ Proaktiv: InterCash® liefert alle wichtigen Informationen und Strategieempfehlungen
proaktiv. Als Anwender miissen Sie nicht mehr téglich initiativ werden, um in mithsamen
Analysesitzungen die gewiinschten Informationen zu sammeln, sondern Sie bekommen alles
Relevante automatisch durch das System als ,,elektronischen Berater aufbereitet und
prasentiert. Auf Wunsch konnen Sie die durch InterCash® optimierten Strategieempfehlungen
auch gleich per Mausklick in die Tat umsetzen.

InterCash® eignet sich fiir Unternehmen aller Branchen und aller Grolen. Es wird mit wenig
Aufwand an beliebige Finanzbuchhaltungssysteme/ ERP-Systeme iiber entsprechende Schnittstellen
angeschlossen und kann nach kurzer Schulungsphase erfolgreich in Betrieb genommen werden.

300 Industrie- und Handelsbetriebe in Deutschland arbeiten erfolgreich mit diesem System,
entsprechende Referenzberichte finden Sie am Ende dieses Dokuments.
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Nutzen

e InterCash® 3.0

@)

O O O O O O O O

O

O

O

Optimierung samtlicher cash/treasury-management Aktivitdten mit Realisierung
zusitzlicher Erlose

Ratingoptimierung nach den Ratingpriifkriterien der Banken zur Kontenfiithrung
Verringerung des Kontokorrentbedarfs

Riickfiihrbarkeit der Kreditlinien im weiteren Verlauf

Produktivititssteigerung im Buchhaltungsprozef3 um Faktor 2-4

Automatische Risikoanalyse auf Basis autonomer kognitiver Bewertungen
Informationsvorsprung durch proaktives messaging der Risikofaktoren
Automatisches Lernen von Zahlungsmodalitdten und Umsatzmustern
Darstellung einer validierten, durch Kiinstliche Intelligenz Methodik berechneten
Liquidititsforecastentwicklung auf Tagesbasis

Maximale Transparenzsteigerung mit frithzeitiger Identifikation drohender
Fehlentwicklungen bzw. von Optimierungspotenzialen

Fortlaufende Verbesserung der Prognostikqualitéit durch Validititspriifung und
automatischer Anderung von Korrekturfaktoren

Steigerung der Umsatzrendite um bis zu 1% Punkt

¢ Hindlerfinanzsteuerung (Zusatzmodul zu InterCash)

)
O
O

)
@)

Optimales cash management im Rahmen der Hindlereinkaufsfinanzierung
Zinsersparnis in betridchtlichem Umfang durch taggenaue Ablosestrategien
Maximale Transparenz und unternehmerische Sicherheit, z.B. durch Uberwachung
des Finanzierungskontos und Vermeidung von Uberlastungen

Straffung des Verkaufsprozesses in Automobilhandelsunternehmen

Reduktion der Kontokorrentlinien

e Avisen Coglet® (Zusatzmodul zu InterCash®)

@)

O

Produktivititssteigerung im Buchhaltungsproze3 um Faktor 10 im Rahmen der
automatischen Saldenabrechnung
Erhebliche Steigerung der Datenqualitidt durch automatische Ablidufe
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USP

Herkémmliche Liquidititsplanungssysteme

Statisches Bild in Form von Zahlenkolonnen, Reports und Grafiken

Starre Business Regeln

Vergangenheitsorientierte Arbeitsweise: Zum Zeitpunkt der Soll-Ist-Analyse ist keine
Anderung oder gar Optimierung moglich

Prognosen resultieren aus den Erwartungen und Hoffnungen der Anwender

Keine Pricognition im Sinne einer eigenstdndigen intelligenten Leistung iiber implizite
Wirkzusammenhénge

Keine autoregulativen Fihigkeiten bei sich verindernden Rahmenbedingungen

Grobe systemische Fehler wie z.B. starre Zahlungszielvereinbarungen fiithren zu
unrealistischen Betrachtungen

Keine operativ dispositive Wirksamkeit im Sinne einer tidglichen Steuerung

Keine Realisierung von Optimierungspotenzialen, z.B. in Form einer Verbesserung der
Umsatzrendite

Kein Nutzen im Sinne einer Verbesserung des operativen Unternehmensergebnisses

InterCash® auf Basis Kiinstlicher Intelligenz

Erkennt selbstindig Wirkungszusammenhinge, Risiken und Verdnderungen (quantitative wie
qualitative Systemverinderungen) innerhalb ihrer zeitlichen Dynamik

Zeigt selbstiandig und proaktiv Auswirkungen etwaiger Veridnderungen auf

Berechnet eine valide Zukunftsentwicklung, die nicht auf ,,hdndischer Planung beruht,
sondern auf eigenstdndiger intelligenter Leistung (Antizipation)

Stellt sich autoregulativ auf sich verindernde Rahmenbedingungen ein

Erkennt, bewertet und kommuniziert Handlungsbedarf, z.B. geeignete Aktivititen bei
drohenden Liquidititsengpissen

Gibt Strategieempfehlungen in Form von Klartextempfehlungen, z.B. Liquidititsengpédsse
oder Liquidititsiiberschiisse mit optimierten Dispositions- und Thesaurierungsstrategien mit
moglichen Zinsertragen und Tranchenregelungen

Setzt Empfehlungen auf Wunsche operativ um

Verbessert auf diese Weise aktiv das operative Unternehmensergebnis

z.B. Steigerung der Umsatzrenditen und der Ratingbewertungen

z.B. Steigerung der Produktivitédten, z.B. im Buchhaltungsprozef3

z.B. Steigerung der unternehmerischen Sicherheit

Verbessert das Unternehmensrating, indem von vornherein geméf den Bankenpriifrichtlinien
zum Kontenfiithrungsrating disponiert wird

Liefert proaktiv Brokerage-Dienste iiber Handy oder als e-mail-Service
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Allgemeines

e Ausprigung: Das Produkt besteht aus dem Basissystem und einem optionalen Zusatzmodul
fiir die Automobilhandelsunternehmen

O
O
o

O O O O O O O

O

Kostenstellenfihig

NachtprozeBfihig

Multibuchhaltungsfihig: Verschiedene Fibu-Vorsysteme konnen gleichzeitig
verarbeitet werden

Mehrwihrungsfihig

Mandantenféhig

Benutzerverwaltung

Einsetzbarkeit in allen Branchen von Industrie- und Handelsunternehmen
Anbindbarkeit an beliebige ERP-/Fibu-Vorsysteme iiber vorkonfigurierte Schnittstelle
Geringer Einfithrungs- und Schulungsaufwand

Unmittelbar einsetzender Nutzen durch Anwendung des Systems
Installation, Schulungsaufwand und Produktivsetzung in 5 Tagen

e Nutzenbasierte Lizenzierung: Voraussagbarkeit und nachtrigliche Beweisbarkeit des durch
den Systemeinsatz entstehenden Nutzens anhand eines standardisierten Bewertungsmodells,
dadurch einfache Amortisationsberechnung

e Technische Umgebung: Einzelplatz oder Client Server Installation, ASP-fahig, lauffihig in
Citrix- bzw. Terminalserver-Umgebungen, Betriebssystem: Simtliche Auspriagungen von
Windows incl. Windows Vista, Speicherbedarf von 300 MB Festplatte, Prozessor Pentium 3
und hoher, geeignet fiir SaaS-Betrieb innerhalb eines Rechenzentrums

@Intercashlﬁi‘l Liquido 14.11.2008: Simulation (111}

T ableau |Graphik| Zieldatenl Validitétl Berichtl Kalkulatorizche Bewertungl Liquiditétsplanl

Spezifikation P Ko 47
Bereich 14.11.2008 15.11.2008 16.11.2008 17.11.2008 18.11.2008 19.11.2008 20.11.2008
° ] I D Y I I YT YT - | X
HB 313214 [EUR) 40.000,90% e 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00 s
HFG: 4777711214 [EUR) 0.00% 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00 "~
HBA: 4814873768 [EUR) £20.000,45:51 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00 N
HBA: 7191944326 (USD) -9.090,91 54 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00 bt
#BA: 7965715533 EUR) -8.000,00:44 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 N
#BA: 8245933853 EUR) £0.0071,35451 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00 &
HFI: 95953555 (ELR) 0.00% 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00 #1
-Waluten 0.00 0.00 -1.100,00 0.00 0.00 0.00 0,00 N
Hia: 7IE5715533, 4444, 1000 0.00 0.00 -1.100,00 0.00 0.00 0.00 0,00 i
-Walutensalden 704.011.79 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00 u
#W5: 3697313214 [EUR) 40,000,904k 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00 i)
5 4814873768 [EUR) £20.000,45:51 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00
W5 7191944326 (USD) -9.090,91 54 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00
#W5: 7965715533 [EUR) -6.900, 0054 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00
/5 8245933883 (EUR) £0.0071,3548 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00
- OF Dehitoren 1 0.00 0.00 0.00 0.00 -4.000,00 0,00
- DE: 00189, Maul, Simulation [111] [ | 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 -4.000,00 0,00
#RA: 0000000002, 0000000129 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 -4.000,004z 0,00
- OF Kreditaren -13.000,00 0.00 -21.000,00 0.00 0.00 0.00 0,00
- KR: 00186, Schmidt, Simulation (111) -2.000,00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00
HRE: 7417861255, 0000000022 -2.000,004% 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00
- KR: 00187, Meier, Simulation (111) -8.000,00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00
HRE: 52646597166, 0000000023 -3.000,00%% 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00
HRE: 5175528875, 0000000025 5,000,004 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00
- KR: 00188, Schuhmacher, Simulation (111) -3.000,00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00
HRE: 9577127584, 0000000021 1.000,002% 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00
HRE: 5373293443, 0000000024 -4.000,00£% 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00
- KR: 00191, Audi 4G, Simulation (111) 0.00 0.00 -21.000,00 0.00 0.00 0.00 0,00
HRE: WALZZZ4713151673, 0000000030 0.00 0.00 -21.000,004¢ 0.00 0.00 0.00 0,00
- Forderungen 2.001.00 0.00 0.00 13.895,00 9.932.00 11.915,00 13.858.00
- Dauerauftrag/ Lastzchiift ein 0.a0 0.a0 0.a0 0.a0 0.a0 0.a0 0,00
- Awftrdge 0.00 0.00 0.00 11.852.00 7.928.00 9.910,00 11.852,00
HAF: Testauftrag 1, 0000000001 0.00 0.00 0.00 1.982,00%: 0.00 0.00 0,00
HAF: Testauftrag 2, 0000000002 0.00 0.00 0.00 3.964,00%e 0.00 0.00 0,00
HAF: Testauftrag 3, 0000000003 0.00 0.00 0.00 5.945,00% e 0.00 0.00 0,00
HAF: Testauftrag 4, 0000000004 0.00 0.00 0.00 0.00 7.928,00%e 0.00 0,00
HAF: Testauftrag 5, 0000000005 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 9.910,00%e 0,00
HAF: Testauftrag 6, 0000000006 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 11,892,004
- &ngebote 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00
- Plan Pluz 200100 0.00 0.00 2.003.00 2.004,00 2.005,00 2.006.,00
HPL: Planzahl Eingang 1, 0000000076 2,001,004% 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0,00
#P| - Planzahl Finoann 3 OOOOOO007A fnn nnn nnn 2 03 N5 fnn nnn non X
I 150| 7 Tage Strategie [1]... | Strategie [5]... |
|Prognosezeitraum hiz: 21.11.2008 [ [ 0 e Qe Jem |L|
ﬁagesansicht LI |Ubersicht LI |Akti0n LI Handbuch... | Metviewer... || i
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Module

InterCash® Bronze

BRONZE

Bankauszugsanalyse mit automatischer Kontierung, Produktivititsgewinn in der Buchhaltung

»  Vorab exakte Nutzenberechnung hinsichtlich des zu erreichenden Produktivititsgewinns mit
nachtriglicher Beweisfiihrung

= Fehlerfreie Identifikation auch von schwierigen Bankausziigen mit Hilfe von Kiinstlicher
Intelligenz Algorithmik: Zahlendreher in Belegnummern, Vorginge mit unvollstdndigen
Informationen wie z.B. abgeschnittenen Belegnummern, Vorginge ohne Belegnummern,
Riicklastschriften, verteilte Skonti, verteilte Kostenstellen, Sammeltransaktionen mit
Verrechnungen, Splitbuchungen, Matching iiber Namensbestandteile,
Beschreibungsbestandteile, Datumsangaben, Betragsangaben im Verwendungszweck,
Kombinatorik von Rechnungsbetrigen zur Identifikation von entsprechenden Offenen Posten
bei Sammeltransaktionen u.v.m.

» Automatische Verarbeitung von auslédndischen Zahlungsvorgéngen

= Ubernahme von Bankumsitzen aus beliebigen Electronic Banking Systemen

= Ubernahme von OP-Informationen aus beliebigen Fibu-Vorsystemen

= DTAUS-Datenimport mit Auflosung und automatischer Verarbeitung

= Statische oder dynamische Skontoverwaltung jenseits der Vorgaben aus dem Fibu-Vorsystem

= Automatische Rundungsfunktionalitit bei definierbaren Betragsdifferenzen

= Retrieval-Funktionalitét fiir wiederkehrende Buchungen mit frei kombinierbaren und frei
positionierbaren Identifikationsbegriffen, dynamische Belegnummern- und
Buchungstextgenerierung, Ratenzéhler, kombinierbare Buchungen mit variablen und
konstanten Buchungsbetrigen, Splitbuchungen z.B. fiir Annuititendarlehen mit dynamischer
Extraktion von Zahlungsbetrigen aus dem Verwendungszweck, zeitliche Beschriankbarkeit
von Giiltigkeiten, Zuordnung nach Zahlungsart, Lernfunktion fiir Kreditkartenabrechnungen,
Sozialversicherungsabrechnungen u.v.m.

= Bankenstandsblatt

=  Automatische Nachverfolgung von offenen Restzahlungen, Mahnschreiben

= Inkassoverwaltung

» Benutzerspezifische Erfolgskontrolle

» Automatische Zuordnungsquoten von bis zu 93%

= Kostenstellenfahig

= NachtprozeBfihig

=  Multibuchhaltungsfihig: Verschiedene Fibu-Vorsysteme konnen gleichzeitig verarbeitet
werden

= Benutzerverwaltung mit Mehrbenutzerfihigkeit innerhalb eines Mandanten

»  Mehrwihrungsfihig

= Mandantenfihig

=  Kommentierung: Ausfiihrliche Beschreibung aller Zuordnungs- und Buchungslogiken durch
InterCash® nach der von Softmark international patentierten Kommunikationstechnologie,
dadurch maximales Verstindnis fiir die autonomen Entscheidungen des Systems
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Produktivita

'y
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Abb.: Je hoher die automatische Zuordnungsquote, desto grifier der Produktivitdtsgewinn. Dabei
steigt der Produktivititsgewinn iiberproportional stark an, je ndher man sich auf die 100%-Marke

[ (H)

— Intercash® Banking

= Erkennungsquote (%)

zubewegt. Der Grund hierfiir ist, dass bei herkommlichen Systemen immer die komplizierten Fdlle als
nicht automatisch bearbeitbar iibrigbleiben und diese Vorgdnge entsprechend den hochsten
Nachbearbeitungsaufwand benotigen.

Dratum Erkannt M. erk. Huote Fet.  Guote  Monat Buch. K.aont. Anteil
21.08.2007 a0 B 93.02% 3 37 1] 118 1] 006 % -
20.08.2007 B2 b o92h3x 3 483X 1] 97 1] 005 %
16.08.2007 B3 15 81.92% 2 2hax 1] 106 1] 005 %
15.08.2007 BG 1 9380% o0 000z 1] 90 1] 005 %
14.08.2007 17 9 EBhIBE o0 000 1] 28 1] no i
13.08.2007 3 5 9388 X 3 410 1] 90 1] 005 %
09.08.2007 B4 5 9278k 2 3A12% 1] 95 1] 005 %
03.08.2007 a2 12 8723% 2 243 1] 120 1] 006 %
07.08.2007 95 8 9223x 2 210 1] 142 1] 007 &
0E.08. 2007 77 B 9277 E 3 388 1] 111 1] 006 %
02.08.2007 3 B 9388 X 9 1232% 1] 93 1] 005 %
01.08.2007 a3 8 920% b BO2X% 1] 122 1] 006 %
31.07.2007 90 B 9375 % 2 222X 1] 1139 1] 006 %
30.07.2007 T2 4 973X ¥Ooa72x 1] 12 1] 006 %
26.07.2007 TE 8 9047 % 2 283X 1] 113 1] 006 %
2R.07.2007 94 12 BBEV X 3 318 1] 135 1] 007 %
24.07.2007 103 13 8879 % 1 057 1] 163 1] 003
23.07.2007 74 3 9610% 4 hanx 1] 109 1] 006 %
19.07.2007 3 3 960X 3 410% 1] 32 1] 005 %
18.07.2007 | g 9.0 % 2 246 1] 114 1] 006 %
17.07.2007 a2 9 900% 2 243 1] 127 1] 007 &
16.07.2007 76 8 9047 X 2 2B3X 1] 105 1] 005 %
12.07.2007 T3 5 93bhB X 2 273% 1] 106 1] 005 %
11.07.2007 93 8 207X 3 322 1] 129 1] 007 %
10.07.2007 17 5 9590% 2 1.70% 1] 159 1] 003
09.07.2007 78 1 9873 % 4 B2 1] 117 1] 006 %
05.07.2007 32 B 9484 % 1 108% 1] 115 1] 006 %
04.07.2007 il 8 8374x 4 B 1] 114 1] 006 %
03.07.2007 95 B 411 E 12 1250 % 1] 130 1] 007 %
02 07 2007 az 172 A7 27 % G ARRE n 11k n Mg ?:’;I

Abb.: Erfolgskontrolle bei einem mittelstindischen Industriebetrieb. Entscheidend sind die in der

Spalte "Quote" angegebenen Werte, die mit dem Produktivitditsgewinn fiir das Unternehmen
korrelieren. Im vorliegenden Fall konnte das Unternehmen die Produktivitdt im Buchhaltungsprozef3
um den Faktor 8 erhohen.
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InterCash® Silber

Risiko Management auf Basis der Coglet-Technologie
(InterCash® Silber enthiilt alle Funktionalititen von InterCash® Bronze)

» Lernfunktion fiir debitorisches Zahlungsverhalten (spezifische Debitroenanalysen, anonyme
Clusteranalysen)

» Lernfunktion fiir liquidititsrelevante Wirkzusammenhinge (saisonale Profile, Abhiingigkeiten
von Zahlungsverhalten nach verschiedenen Einflussfaktoren wie z.B. Ferienzeiten u.v.m.)

= Automatische Lernfunktion fiir unternehmensspezifische Zahlungsmodalititen,
Zahlungsfliisse, Umsatzverteilungen, Forderungsbestandsprofile mit systemeigener
intelligenter Interpretation

= Quantitative und qualitative Risikoanalyse mit validierten Zeitreihenanalysen

= Proaktive Ganovenliste mit mailing-Versand

= Intelligente Interpretation durch das System auf Grundlage von Regelkreisspezifikationen
(gesamtheitliche Betrachtung statt punktueller Betrachtung von Einzelphdnomenen)
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InterCash® Gold

Liquiditiitssteuerung, Dispositionsoptimierung
(InterCash® Gold enthilt alle Funktionalititen von InterCash® Silber)

= Tagesbasierende Liquiditdtsprognostik auf Basis Kiinstlicher Intelligenz

= Dynamische Bewertung des debitorischen Zahlungsverhaltens, spezifische und anonyme
Clusteranalyseverfahren

» Lernende Funktionalitiiten fiir unternehmensspezifische Muster und Wechselwirkungen (z.B.
Korrelationen zwischen Rechnungsstellungsdatum, , Betragshthen, Zahlungszielen,
Zahlungskonditionen, Zahlugnseingéngen, unternehmenstypische Zahlungsfliisse u.v.m.)

» Mehrmandantenfihig, Konsolidierung iiber beliebige Mandantenkombinationen

= Verwaltung von Zahlungszielschablonen, OP-spezifisch, personenspezifisch oder als
allgemein giiltige Schablonen jenseits der Vorgaben aus dem Fibu-Vorsystem

» Dynamische Neupositionierung von Zahlungsvorgingen mit Schablonenfunktionalitit

= Ratenzahlungsfunktionalitit

= Tagesbasierender Abgleich zwischen Liquiditédtsplanung und Forecasts

= Kybernetische Prognostikiiberwachung mit Riickkoppelungsfunktion

» Validitétsiiberpriifung der Prognostikfunktion

= Beschreibung Kommentierung von drohenden Liquiditdtsengpédssen mit exakter zeitlicher
Positionierung und Optimierungsmoglichkeiten

» Automatische Verwaltung und Steuerung periodisch wiederkehrender Zahlungsvorginge

= Manuelle Neupositionierung von Zahlungszielen mit Schablonenfunktion (z.B. Infos pro OP
bleiben auch bei nichsten OP- Datenimport aus Vorsystem entsprechend erhalten, auch wenn
die urspriinglich vereinbarten Zahlungsziele in der Fibu stehen)

» Plandateneingabe/ Plandateniibernahme aus aus beliebigen Vorsystemen

= Historische Liquiditdtsanalysen, Analysen u.a.m. hinsichtlich der Verringerung von
iberfilligen Forderungen

= Tagesbasierende dispositive Liquidititssteuerung

= Proaktive Strategien zur Liquiditdtsoptimierung mit operativer Umsetzung auf Mausklick

= Virtuelle Saldenberechnung fiir Bankkonten

» Cash management: Dispositionsoptimierung auf Basis virtueller Salden, Cash Clearing, Cash
Pooling, Mittelbereitstellung, mathematische optimierte Zahlungsdisposition im
Zahlungsverkehr, Ausgleichstransaktionen bei Minimumunterschreitung von Bankkonten

» Transaktionsmanagement mit Ausgabe in DTAUS-Dateien

» Treasury management: Proaktiv vorausberechnete Thesaurierungsstrategien entsprechend den
Liquiditdtsprognosen , exakte Angabe der Tranchenzahlen, der Laufzeiten, der Betragshohen
und der daraus resultierenden Zinserlose. Realisierung der Thesaurierungsstrategien iiber
Mausklick. In Analogie Berechnung optimierter Kreditaufnahmestrategien bei
Unterdeckungen, sofern interne Reorganisationsstrategien nicht moglich.

= Proaktive Losungsstrategien zur Vermeidung/ Behebung von Liquidititsengpéssen

»  Simulationsfunktionalititen fiir Lagging- und Splittingstrategien fiir neue Zahlungsvorginge,
proaktive automatische Berechnung von optimierten Losungsstrategien
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= Kommentierung: Ausfiihrliche Beschreibung aller Berechnungen durch InterCash® nach der
von Softmark international patentierten Kommunikationstechnologie, dadurch maximales
Verstindnis fiir die autonomen Entscheidungen des Systems

= Remote-Funktionalitdten

=  Proaktiver Meldungsservice per SMS oder iiber e-mailing

= Fernabfrage von Unternehmensdaten iiber Handy

= Remote Business Control: Parametrierbarkeit und Auslosbarkeit von InterCash-Strategien
iber Handy und/oder Internet

Finanzieller Worteil (£)

T ) Eumnlierter Effekt aus Op-
T ) tim e gsanteil und Ein-
T 00D - A R A A R A e fpupotenzial
1 : ‘
anooooT

T Optim ferun gsanteil m cash

flow managem ent von
150000 €pro Tahr
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Zusatzmodule (kostenpflichtig, nicht im Standard enthalten)
1. Handlerfinanzsteuerung (Erweiterungsfunktion fiir Automobilhandelsunternehmen)

Ubernahme von Fahrzeugdaten aus entsprechenden Vorsystemen

Optimierte Steuerung von Fahrzeugfinanzierungen

Definition beliebiger Finanzierungsprozesse fiir verschiedene Hersteller
Schablonenfunktionalitit von Finanzierungsprozessen nach Geschiftsarten
Automatische Mittelbereitstellung

Fahrzeugbriefverwaltung mit Berechnung der optimalen Briefbereitstellung
Automatische Steuerung von Abldsestrategien

Automatische Steuerung von Prolongationsstrategien

Uberwachung von Finanzierungskonten

Verkiuferorientierte Erfolgskontrolle mit Uberwachung von Zinsaufwindungen

O O 0 OO0 O O O O O

Beispielrechnung (nur ein Teil der Optimierungsmoglichkeiten)

Autohaus verkauft 2.000 Neuwagen pro Jahr

Der Einkaufspreis pro Fahrzeug liegt bei durchschnittlich 28.000 €

Durch Optimierung der Héndlerfinanzsteuerung und Straffung des Finanzsteuerungsprozesses
kann die durchschnittliche Liegezeit des Fahrzeugbriefs um ca. 5 Tage verkiirzt werden.

Der Finanzierungszinssatz betrigt 7% p.a.
->2.000 Neuwagen * 28.000 €/Neuwagen * 7%/360 * 5 = 54.444 €
Nutzen
o Optimales cash management im Rahmen der Héndlereinkaufsfinanzierung
o Zinsersparnis in betrdchtlichem Umfang durch taggenaue Ablosestrategien
o Maximale Transparenz und unternehmerische Sicherheit, z.B. durch Uberwachung
des Finanzierungskontos und Vermeidung von Uberlastungen

o Straffung des Verkaufsprozesses in Automobilhandelsunternehmen
o Reduktion der Kontokorrentlinien
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2. Avisenscanning und automatische Verbuchung von Saldenabrechnungen

o Scanning (bei ausgedruckten Avisen) und Verbuchung von Avisen

Customizing per Mausklick fiir neue Avisen- und Buchungsformatvorlagen

Kein projektspezifischer Programmieraufwand, weder fiir Avisenformatvorlagen noch
fiir Buchungsformatvorlagen

Automatische Auszifferung von OP-Bestidnden

Kostenstellenfihig

Gestaffelte Ubergabe von Buchungen an beliebige Fibu-Vorsysteme

Import/ Export von vordefinierten Avisenformatvorlagen

Import/ Export von vordefinierten Buchungsformatvorlagen

Automatische Zuordnungsquoten von bis zu 100%

o O

0O O O O O O

Nutzen

o Produktivitétssteigerung im Buchhaltungsprozefl um Faktor 10 im Rahmen der
automatischen Saldenabrechnung
o Erhebliche Steigerung der Datenqualitit durch automatische Abldufe

@Avisenverarheitung !li[ B
Test
14.11.08 Hagebau_ 004.cav Hagebau Erkannte; Spaltenkopfe; Summen ﬂJ
v 201 0686506 09.11.2006 0001350 08.11.2006 226,13 *3.000" B,?S;I
v 2010686507 09.11.2006 0001391 08.11.2006 412285 *3.000" 12369
v 2010686508 09.11.2006 0001392 08.11.2006 B.072.26 *3.000" 18217
v 2010686509 09.11.2006 0001393 08.11.2006 14154 *3.000" 4.25
v 2010704367 10.11.2006 0001501 09.11.2006 741914 *3.000" 22257
v 20106886510 09.11.2006 0001303 08.11.2006 365,40 3000 10,96
v 20106886511 09.11.2006 0001304 08.11.2006 476,47 *3.000" 1423
W 2010686512 09.11.2006 0001305 08.11.2006 50,03 3.000" 1.80
v 2010704564 10.11.2006 0001446 09.11.2006 39150 *3.000" 11.75
W 2010704565 10.11.2006 00071447 09.11.2006 257 60 3.000" 7.3

mt F'o

ﬂ | 2| alle anzsigen (38 von 33) | 7| &

-

| Betrag |5t |GKento | Kenta | Kost1|Kost2|Kost3| Test |Beleg |5t5k] 5k. Betrag |

v 104630 1B 003221 1200 Zahlung 0001487 16 32,36 |
v 258533 16 nogz21 1200 Zahlung nooi4ss g 73,95
v 386431 1B 003221 1200 Zahlung oomz1z 16 11351
v 193486 16 003221 1200 Zahlung oomzos 16 51,70
v 214602 18 nogz21 1200 Zahlung noonz203 g BE.38
v 122950 18 003221 1200 Zahlung oom210 16 38,03
v 71544 16 003221 1200 Zahlung 0001154 16 2213
v 433855 16 nogz21 1200 Zahlung nooT434 16 136,04
v 193486 16 003221 1200 Zahlung 0001435 16 51,70
v 2821 16 003221 1200 Zahlung 0om213 16 8.70
v 44227 16 nogz21 1200 Zahlung nooi1ed 16 1368
v 77816 003221 1200 Zahlung 00m3Es 16 1167
v E306 1B 003221 1200 Zahlung 00363 16 210
v 35984 16 nogz21 1200 Zahlung 0oois0e 16 1.3
v 8318 18 003221 1200 Zahlung 00me07 16 2,78
v 459674 16 nogz21 1200 Zahlung nooisns 1 1533
v 9830 18 nogz21 1200 Zahlung 0oos03 g 3.04
v 27586 16 003221 1200 Zahlung 00meE1n 16 8,53
v 78483 16 nogz21 1200 Zahlung 0oms27 1 2487
v 33318 16 nogz21 1200 Zahlung 0ool3s3 g 10,30
v 21935 16 003221 1200 Zahlung 00330 16 B.78
v 393316 16 nogz21 1200 Zahlung ooo3: g 12383
v 583003 16 003221 1200 Zahlung oom3az 16 18217

13723 16 003221 1200 Zahlung 00333 16 4,25j
ERT S BT none 1ann = norEm e Ann e

Differenzenkonto 1591 Sol: £.832.31 Haber: 534270 Differenz: 1,483,681 5 - -
Buchungsdatum fur den Zahlungseingang ID‘I.DS.DB Auszugsnummer I i Werbuchen Schlieffen Exportieren |
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Referenzen

pramium printing

Referenzbericht Intercash Gold:

Die Firma Neef + Stumme GmbH & Co. KG, Druck und Verlag in
Wittingen, ist spezialisiert auf die Herstellung hochwertiger
Druckerzeugnisse. Zur Optimierung der Liquiditétssteuerung sowie des cash/treasury management im
Unternehmen wurde 2007 die Software InterCash® der Firma Softmark AG eingefiihrt.

for promium products

1. Die durch InterCash® durchgefiihrte Risikobewertung zeigt Risiken auf, wie man sie nach
herkdmmlicher Vorgehensweise erst sehr viel spéter oder gar nicht bemerken wiirde. Das gilt
insbesondere fiir sich schleichend veridndernde Zahlungsgewohnheiten und
Forderungsbestidnde von Kunden, wo uns das System friithzeitig und proaktiv aufmerksam
macht. Gerade dieser Zeitgewinn macht den Unterschied aus, da man mit entsprechenden
Informationen friithzeitig und aktiv auf drohende Probleme reagieren kann.

2. Die durch das System erlernten Profile fiir Zahlungsmodalititen, debitorisches
Zahlungsverhalten etc. beschreiben mit hoher Validitét die realen Verhéltnisse und korrigieren
sich selbststindig im Rahmen des unternehmerischen Betriebs.

3. Die durch InterCash® erlernten Zahlungsverhaltensprofile werden automatisch auch auf alle
Planwerte angewandt, so dass wir im Planbereich bereits frithzeitig hochst valide
LiquidititsfluBprognosen erhalten. Das gilt insbesondere auch fiir wiederkehrende
Zahlungsvorginge, wo InterCash® von sich aus entsprechende Periodizititen erkennt und in
die Zukunft vortragt.

4. Die durch InterCash® tagesaktuell prognostizierten Liquidititswerte entsprechen in
bemerkenswert priaziser Weise den tatsdchlichen Zahlungszeitpunkten, was in regelméBigen
Kontrollen durch meine Mitarbeiter und mich validiert wird. Durch den hohen Realititsbezug
der Liquiditdtsprognose erhalten wir eine bislang nicht gekannte Entscheidungssicherheit in
der Bewertung der kiinftigen Liquiditétsfliisse im Unternehmen. Gerade kurz- und
mittelfristige Liquiditdtsentwicklungen kdnnen somit frithzeitig aufgedeckt werden, wobei
InterCash® hier von sich aus entsprechende Reorganisationsstrategien vorschlégt, so dass auf
Fremdmittel verzichtet werden kann.

5. Auf Basis der validen Liquiditidtsprognosen kénnen wir mit Hilfe von InterCash® alle
Zahlungsaktivititen elegant abwickeln, wobei das System stets dariiber wacht, dass sdmtliche
Zahlungsvorginge entsprechend den zur Verfiigung stehenden Liquiditéiten optimal ausgelost
werden. Das betrifft zum einen die Bankkonten, was dazu fiihrt, dass wir den Kontokorrent
nach Moglichkeit nicht in Anspruch nehmen, zum anderen die generelle Liquiditdtserwartung,
was unter Umstdnden zu automatischen Bereitstellungen fiir unaufschiebbare Zahlungen wie
z.B. Sozialversicherungsbeitrige fiihrt. Auch unerwartete Zahlungsvorginge kdnnen auf diese
Weise elegant in das Liquiditétsszenario eingepalit werden, indem InterCash® von sich
Vorschlidge macht, wie die entsprechende Ratenzahlungsstrategie oder Laggingstrategie
(Verschiebung von vorhandenen Verbindlichkeiten) formuliert werden sollte.

6. Cash Clearing, Cash Pooling und Thesaurierungen lassen sich in analoger Weise
hochautomatisiert realisieren, wobei im Gegensatz zu den bisherigen Gewohnheiten alle
Strategien durch InterCash® in optimierter Weise vorausberechnet und durch uns
entsprechend ausgelost werden.

Mit InterCash® verfiigen wir iiber ein intelligentes System, das zukunftsorientiert arbeitet,
Finanzprozesse in optimierender Weise vorausberechnet und auf Wunsch auch operativ umsetzt. Das
System schafft dank seiner lernenden Kompetenz enorme Transparenz und erhoht die
unternehmerische Entscheidungssicherheit. Es deckt etwaige Liquiditdtsengpisse frithzeitig auf und
liefert von sich aus gleich noch die passenden Losungsstrategien mit. Dank der durch InterCash®
berechneten Strategieempfehlungen werden simtliche Finantransaktionen im optimalen Abgleich zu
den kiinftigen Liquiditdtsentwicklungen durchgefiihrt, was unnétige Zinsbelastungen vermeidet, den
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Kontokorrentbedarf verringert, das Kontenfiihrungsrating verbessert und die Umsatzrendite des
Unternehmens steigert.

Jan Barghop, Leiter Finanzen und Controlling, Neef + Stumme GmbH & Co. KG
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Referenzbericht Intercash Gold mit Hindlerfinanzsteuerung:

"Das Autohaus Rolf Horn GmbH ist ein BMW-Vertragshindler mit 5 @
Niederlassungen in Nordrhein-Westfalen, als Fibu-System wird BOND/ SAP R3
eingesetzt. Gerne bestitigen wir, dass wir seit Januar 2007 die Schnittstelle Bond s i i i

FI/CO zu InterCash® im Einsatz haben und diese fehlerfrei und reibungslos lduft.

Kontierungsautomatik: Seit dem Einsatz konnten wir die automatische Zuordnungsquote sogar noch
mal deutlich auf mittlerweile durchschnittlich 85 % gegeniiber dem Vorgéngersystem (Formel 1 —
FIBU) steigern. Die Griinde fiir einen Einsatz von InterCash® anstatt dem Bond-eigenen
Bankingmodul sind vielschichtig. Vor allem sind diese begriindet in der Tatsache, dass das
Bankingmodul aus SAP nur sehr statisch bei der Zuordnung von Zahlungen zu Op’s vorgeht,
wohingegen InterCash® eine enorme Flexibilitit vorweist (z.B. filialiibergreifende Zuordnung,
Zahlungen von Versicherungen etc.).

Tagesbasierende Liquidititsvorschau: Durch die Notwendigkeit einer tagesaktuellen
Liquiditédtsplanung in Handelsunternehmen ist der Aufwand zur tdglichen Aktualisierung sehr grof3.
Hier unterstiitzt InterCash® in betrichtlichem Umfang, zumal die Liquidititsentwicklung
vollautomatisch und taggenau prognostiziert wird. Alle liquiditiitsrelevanten Vorgédnge sind
beriicksichtigt, unabhingig davon, ob es sich um bereits OP-relevante Positionen oder um Planwerte
handelt. Auch bewertet InterCash® wiederkehrende Zahlungen wie z.B. Leasings, Mieten,
Lohnkosten, Lohnnebenkosten u.v.m. mit den jeweiligen Periodizititen. Entscheidend ist der hohe
Realititsbezug der Liquidititsplanungskurve, was dadurch gelingt, als InterCash® seine Prognosen
anhand erlernter Erfahrungen aus der Vergangenheit automatisch angepasst. Viel friiher als bisher
erkennen wir etwaige Liquiditdtsengpafsituationen und konnen schnell und gezielt darauf reagieren.
Das System bietet Reorganisationsstrategien, mit denen sich Liquiditidtsengpésse vielfach schon durch
Umverteilungen beheben lassen. Auf diese Weise konnen unnétige Zinsbelastungen umgangen und
die Kreditlinien im weiteren Verlauf reduziert werden. Kreditaufnahmestrategien lassen sich exakter
als bislang steuern, etwaige Thesaurierungsmoglichkeiten auch kurzfristig konsequent umsetzen.

Rating: Die Ratingbewertung ist fiir unser Unternehmen von zunehmender Bedeutung. Um nach
Moglichkeit eine hohe Bewertung zu erreichen, gilt es, im Finanzmanagement alle Aktivititen
ratingkonform durchzufiihren. Das erweist sich in der Praxis als hochst aufwindig, wird aber durch
InterCash® vollautomatisch bewerkstelligt und in Form entsprechender Strategievorschlédge
unterstiitzt. Entsprechende Vorschlédge lassen sich per Mausklick in die Realitit umsetzen.

Zahlungsverkehr: Nachdem InterCash® weif3, wieviel Geld pro Konto aktuell verfiigbar ist, in
welchem Umfang jedes Konto von Einzugsverfahren kiinftig belastet werden wird und welche
Kontenbuchungen valutiert bzw. noch nicht valutiert sind, geschieht der Zahlungsverkehr immer in
optimaler Abstimmung zu den Kontenkonditionen und Kontenbestéanden. Das gleiche gilt fiir
Ausgleichsbuchungen zwischen Konten oder auch Cash Poolings, wo InterCash® jederzeit dariiber
wacht, dass keine Konten iiberbucht werden. Denn die Uberbuchung eines Kontos hitte zur Folge,
dass der vormals durch das Cash Pooling realisierte Zinsgewinn wieder verloren geht.

Hindlereinkaufsfinanzierung: Uber eine Schnittstelle beziehen wir tiglich die Fahrzeugdaten aus
dem vorgelagerten DMS-System (Neufahrzeuge, Gebrauchtfahrzeuge, Leasingriickldufer, Motorrdder
usw.). Je nach Geschiftsart (GroBkundengeschifte, Privatkundengeschifte) werden unterschiedliche
Finanzierungsformen bedient, die in InterCash® als sog. Prozefkettendefinitionen vorliegen und iiber
ein Matchingverfahren automatisch zugewiesen werden. Im automatischen Abgleich mit den
Finanzierungsdaten der finanzierenden Banken steuert InterCash® auf diese Weise den gesamten
Finanzierungsprozef vollautomatisch. Das gleiche gilt fiir Briebereitstellungen und
Ablosetransaktionen im Rahmen des Verkaufsprozesses.

Ratenzahlungen: Prolongationszahlungen und die damit verbundenen Gebiihren werden geméaf
einem hinterlegten Ratenzahlungsplans durch InterCash® vollautomatisch abgewickelt. Entscheidend
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ist hierbei die fristgerechte Bereitstellung von Geldern auf dem entsprechenden Konto, zumal
Prolongationszahlungen per Einzugsverfahren abgebucht werden.

Teileabbuchungen: Analog gilt dies auch fiir Teileabbuchungen, wo InterCash® entsprechend dem
hinterlegten Zahlungsziel fristgerecht die benotigten Betrige auf dem entsprechenden
Abbuchungskonto bereithilt. Wiirden auf dem Konto keine ausreichenden Mittel zur Verfiigung
stehen, hétte dies negative Auswirkungen auf die Ratingbewertung durch die Bank.

Uberwachung des Finanzierungskontos: Auf Grund der hinterlegten Ratenzahlungspline kennt
InterCash® die aktuelle und kiinftige Belastung des Finanzierungskontos. Ratenabbuchungen fiir
bereits finanzierte Fahrzeuge entlasten das Finanzierungskonto. Neue Fahrzeuge, die bislang noch
nicht in die Finanzierung eingegangen sind, aber bereits in der Planung stehen, belasten das
Finanzierungskonto geméf der vorgegebenen Ratenzahlungsplédne. So entsteht eine komplizierte, sich
fortlaufend dndernde Belastungskurve des Finanzierungskontos, was durch InterCash®
vollautomatisch iiberwacht wird. Insbesondere wissen wir zu jedem Zeitpunkt, wieviel an Reserve fiir
etwaige weitere Finanzierungen noch vorhanden ist, oder ob das Limit zu einem bestimmten Zeitpunkt
bereits auf Grund der aktuellen Finanzierungsvorgénge tiberschritten wird.

Ablosen: Der Verkauf eines Fahrzeugs initiiert den Abldseprozef3. Dabei handelt es sich um einen
komplizierten Ablauf, der mehrere Aspekte beriicksichtigen muss. Zum einen die finanzielle Ablose
durch fristgerechte Bezahlung des Fahrzeugs an die Konzernbank, zum anderen die damit verbundene
Briefbereitstellung und die moglichst zeitgerechte Auslieferung des Fahrzeugs an den Kunden mit der
korrespondierenden Kundenzahlung. Je straffer dieser Prozel3 organisiert ist, desto geringer sind die
Risiken und etwaige finanzielle Ausfille. Jede Verzogerung in der Abwicklung des Abldseprozesses
fiihrt zu unnoétigen finanziellen Verlusten. Im Umkehrschluf} bedeutet dies: Je straffer der
AbloseprozeB durch Systemunterstiitzung organisiert ist, desto hoher ist die Umsatzrendite pro
verkauftem Fahrzeug.

Fazit: Mit InterCash® verfiigen wir iiber ein intelligentes Liquiditédtssteuerungssystem, das uns in
allen Finanzbelangen unterstiitzt. Entscheidend ist dabei, dass wir Liquiditdten nicht mehr nur, wie
bisher, planen, sondern mit Systemunterstiitzung operativ optimieren. Entsprechende Strategien
werden durch InterCash® tiglich berechnet, bewertet und proaktiv zur Umsetzung vorgeschlagen.
Durch die Fihigkeit zur taggenauen Liquiditdtsprognose konnen wir die Liquiditétstransparenz und
die unternehmerische Sicherheit erheblich steigern. Des weiteren ist die in InterCash® vorhandene
Liquidititssteuerung im Hinblick auf die Hiandler-Einkaufsfinanzierung verbunden mit der zeitnahen
Abldsung von Krediten und dem korrespondierenden Zahlungseingang des Kunden unerlasslich.
Durch Umsetzung der Optimierungsstrategien lassen sich Zinsbelastungen verringern, Zahlungsstréme
verbessern und Thesaurierungseffekte realisieren. Im Resultat erreichen wir damit eine hohere
Umsatzrendite und eine bessere Ratingbewertung fiir unser Unternehmen.*

Franz Schmittlein, Leiter Controlling, Autohaus Rolf Horn GmbH
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Referenzbericht Avisen-Coglet:

Ich beziehe mich auf das mit Thnen gefiihrte Telefonat und bestétigte
Ihnen gerne unsere Zufriedenheit mit dem Programm ,,Avisen

Coglet*. Seit einigen Wochen bearbeiten wir die Zahlungsavise der RUH RLAND

BMW AG mit diesem Programm.

Alleine fiir diese Avisenbearbeitung betrug der Zeitaufwand bei ‘AUTOMOBILE

3.000 Buchungsposten (ca. 120 Seiten Zahlungsavisen) 20 bis 25
Stunden.
Fiir die gleiche Menge an Buchungen bendtigen wir jetzt nur noch 2 bis 3 Stunden.

e Scanning mit automatischen Blatteinzug (Fujitsu fi-5530C2): Aufwand von 20 Minuten incl.
OCR-Erkennung und Umsetzung in ein einziges Textdokument

e Uberarbeiten der durch Abby Finereader markierten Positionen im Belegnummernbereich,
Aufwand ca. 1 Stunde Einlesen der Datei in Avisen Coglet, Aufwand ca. 2 Minuten

e Matching der 3103 Avisenzeilen gegen die OP-Daten (debitorisch/kreditorisch), Aufwand ca.
2. Minuten

e Resultat: 2775 Buchungszeilen fiir erkannte OP-Daten, die verbleibenden Positionen bleiben
in Avisen Coglet gespeichert und werden in einem néchsten Matchinglauf gegen die
gegenwirtig noch fehlenden OP-Daten verarbeitet

e Export der durch Avisen Coglet erzeugten Buchungszeilen in das Fibu-Vorsystem,
automatische Validierung, Verbuchung, Aufwand ca. 4 Minuten

Formatvorlagen fiir neue Avisen und die Anderungnen in der Buchungslogik kénnen im Avisen
Coglet-Konfigurator einfach per Mausklick ohne Programmierung erstellt wurden.

Besonders erfreulich ist die angenehme Zusammenarbeit und die stets kompetente Hilfe im
Bedarfsfall.

Ruhrland Automobile AG & Co. KG, Brigitte Schlechter, Rechnungswesen
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