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P r e s s e i n f o r m a t i o n  – DEVIL AG

Devil verstÄrkt Produkt-Management

JÅrg SÇtterlin tritt fÇr das Sortiment GehÄuse, Netzteile und Netzwerk an
Dustin Palm verstÄrkt den Produktbereich Notebooks 

Braunschweig, 10. Mai 2010

Mit zwei erfahrenen Personalien erweitert die Devil AG ab sofort ihr Produkt-Management. J�rg 
S�tterlin verantwortet k�nftig das Sortiment Geh�use, Netzteile und Netzwerk-Komponenten. Der 
44-j�hrige kommt von Kosatec Computer, wo er zuvor zehn Jahre besch�ftigt war und zuletzt den 
Einkauf und Absatz dieser Komponenten organisierte.

Als weiterer Neuzugang verst�rkt Dustin Palm den Produktbereich Notebooks. Er wechselt vom 
Notebook-Hersteller Acer, wo er zuvor als Account Manager f�r den E-Tail-Channel zust�ndig war. 
Palm ist 27 Jahre alt und verantwortet k�nftig das Notebook-Portfolio der Hersteller Asus und MSI. 
Damit l�st er Marcus Limburg ab, der sich k�nftig intensiver auf die Hersteller Dell und Lenovo sowie 
auf die Weiterentwicklung des Gesch�fts mit Komplett-PCs konzentriert.

„Beide Neuzug�nge werden aktuell gr�ndlich eingearbeitet und passen sehr gut in unser Team. Wir 
sind davon �berzeugt, dass sie in diesen strategisch wichtigen Segmenten unsere Marktposition 
zum Vorteil unserer Partner weiter ausbauen“, erkl�rt J�rg Hasselbach, Leiter Vertrieb und Einkauf 
bei der Devil AG. 
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Kurzprofil DEVIL 

Mit der bundesweiten EDV-Distribution ist die Braunschweiger DEVIL AG etablierter Partner von rund 130 
international renommierten IT-Herstellern und -Lieferanten. Zum Kundenstamm z�hlen �ber 7.000 Fach- und 
Systemh�ndler. Das Unternehmen erwirtschaftet mit etwa 200 Mitarbeitern einen Jahresumsatz von etwa 300 
Millionen Euro und z�hlt zu den f�hrenden Gro�h�ndlern am deutschen IT-Absatzmarkt. Das Portfolio umfasst 
stark nachgefragte Hardware- und Peripherieartikel rund um den PC in kontinuierlicher Verf�gbarkeit zu 
stundenaktuellen, attraktiven Preisen. Rasche Kommunikation am Markt und zuverl�ssige, p�nktliche 
Auslieferung verschaffen der DEVIL AG entscheidende Wettbewerbsvorteile. Kunden, die bis 18:30 Uhr Waren 
bestellen, erhalten diese innerhalb Deutschlands am folgenden Gesch�ftstag vor 12 Uhr.  Mehr Informationen 
unter www.devil.de
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