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Erschlie3en Sie
neue Markte

Verkaufen Sie lhre Produkte in Gber 120 Wahrungen

Machen Sie lhr Geschaft

Haben Sie schon mal dariiber nachgedacht, ins Ausland zu verkaufen? mit MCC grenzenlos

Mit der Multiwédhrungslésung (Multi Currency Conversion) MCC von Elavon erfolgreich:

machen Sie Ihren Onlineshop fir internationale Kunden attraktiv. MCC ist

leicht zu integrieren und fligt sich nahtlos in den Zahlungsprozess ein. / Expandieren Sie in neue

Entscheiden Sie einfach Lander

- in welche Lander Sie verkaufen wollen, v/ Steigern Sie Verkaufe und
Umséatze

+ welche Wahrungen Sie dazu bendétigen und

+ integrieren Sie diese in lhren Onlineshop. v/ Bieten Sie Ihren Kunden ein

optimales Einkaufserlebnis

Mit MCC sind Zahlungen in Uber 120 Wahrungen mdglich, auch die  Entwickeln Sie lander-
Abrechnungen erfolgen in der Wahrung Ihrer Wahl. Das macht lhr spezifische Preisstrategien
Finanzmanagement bequem und transparent.  Sparen Sie Zeit und Kosten
MCC unterstiitzt Sie dabei, neue Mérkte zu erschlieBen. Vielleicht gehen Sie ja durch schlanke Prozesse

schon bald den nachsten Schritt und bieten Ihren ausléandischen Kunden einen
Webshop in deren Heimatsprache.

International wachsen - ganz einfach

Elavon macht es lhnen im Ausland leicht, denn wir kimmern uns um das
gesamte Wechselkursmanagement. Und unabhé&ngig davon, in welcher
Wéhrung gezahlt wird: Die Transaktionsgebiihren bleiben immer konstant.
AuBerdem erspart Innen MCC den Umgang mit internationalem Bank-
und Berichtswesen. Klingt gut, oder?

2016 gaben 70 Prozent der
europaischen Kunden an,
in den letzten 12 Monaten
im Ausland eingekauft zu
haben.”

*E-Commerce in Europe, Report 2016
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Von MCC profitieren Sie und lhre Kunden

Wachstum auf
internationalen
Markten

Internationale Kunden
zahlen gerne in ihrer
Heimatwé&hrung: Studien
zufolge geben 71 % der
Kaufer mehr Geld auf
einer Website mit Preisen
in der eigenen Wahrung
aus', 50 % der befragten
Onlinekaufer gaben an,
im Ausland einzukaufen.?

Hoéhere

- Verkaufszahlen

86 % der britischen und
80 % der deutschen
Onlinekaufer verlassen
eine Website, wenn sie
ein Produkt nicht in ihrer

: Heimatwahrung bezahlen

kénnen."

Indem Sie Ihren Kunden
anbieten, in ihrer eige-
nen Wéhrung zu zahlen,
kénnen Sie Ihre Konver-

. sionsrate verbessern und
- Ihre Umsétze steigern.

Verbessertes

- Einkaufserlebnis

MCC bietet lhren

Kunden ein nahtloses
Einkaufserlebnis: Sie
wissen genau, wie viel
sie bezahlen und erhalten

. eine transparente, nach-

vollziehbare Kartenab-
rechnung. Dadurch mini-
miert sich das Risiko flr
Rickbuchungen, lhre
Kunden werden immer

. wieder gerne bei lhnen
- einkaufen.

Umfassender

. Kundenservice

Bei Elavon kénnen Sie sich
auf einen erstklassigen
Service verlassen. Wir
beraten Sie kompetent in
Sachen Kartenzahlung und

- Point-of-Sale-L&sungen

— und stehen lhnen bei
technischen Fragen rund
um die Uhr zur Verfigung.

Intelligente
Preisgestaltung

MCC erspart Ihnen den
Handel und das Abrechnen
in Fremdwahrungen. Sie
kénnen lhre Preise in der
jeweiligen Heimatwé&hrung
unabhéngig vom Wechsel-
kurs festlegen — so haben
Sie die vollstandige Kon-
trolle Gber die Betrége,

die Sie lhren Kunden
berechnen.

Optimierte
Backoffice-
Prozesse

Um in der jeweiligen
Landeswéahrung Handel
betreiben zu kdnnen,
muissen Sie sich weder
um Vertrage mit Banken
oder Anwaltskanzleien
kiimmern, noch GebUlhren
an diese zahlen. Mit MCC
kénnen Sie Ihren Kunden
also ohne Stress und un-
noétige Kosten ein optima-

les Einkaufserlebnis bieten.

Transparentes
Finanzmanagement

Die Abrechnung in Euro
oder in der Wahrung, in
der Sie Ihre Lieferanten
bezahlen, macht das
Reporting klar und Uber-
sichtlich. Einheitliche
Berichts- und Verwaltungs-
ablaufe vereinfachen die
Administration, und flr alle
Markte haben Sie einen
zentralen Ansprechpartner.

Bequem und
einfach einzurichten

Als Kunde von Elavon
kénnen Sie automatisch
Zahlungen in allen
gangigen Wahrungen
anbieten, sofern diese
auch von Ilhrem Payment
Service Provider unter-
stltzt werden.

"Global eCommerce Payments Survey von
Penton Research fur E4X, 2013

?Paypal Cross Border Research von IPSOS Vantis
2014
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So funktioniert MCC

Onlinekaufer zahlen am liebsten in ihrer Heimatwéhrung. Mit MCC und Uber 120 Wahrungen bieten Sie lhren
internationalen Kunden nicht nur einen optimalen Service, Sie schaffen auch die besten Voraussetzungen fir
eine erfolgreiche Expansion lhres Geschafts. e

Rechnungs-

Kunde besucht
Onlineshop

Abrechnung
mit dem
Handler

Belastung des
Kunden mit
100 USD Visa/Mastercard
s

US-Bank des
Kunden

Sie haben Interesse an MCC oder wiinschen
weitere Informationen?

Wir beraten Sie gerne

J 069 26 03 997 A sales@elavon.com ﬁ elavon.de/mcc
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