ask

leading in global eCommerce

So wird internationales eCommerce zum Erfolg
asknet liefert auf der Webinale Tipps zur Umsatzste  igerung im Online-Kanal

Karlsruhe, 28. Mai 2014 — Auch in diesem Jahr gehor t der Karlsruher eCommerce
Anbieter asknet zu den Referenten der  Webinale in Berlin. Im Mittelpunkt des Vortrags

stehen aktuelle eCommerce-Themen wie Wachstumsmarkt e und mobile Commerce.
Katja Speck, VP Marketing, Sales & Business Develop ment asknet AG, fihrt in ihrer
Prasentation nicht nur eine Anforderungsanalyse dur ch, sondern liefert auch
praktische Losungsvorschlage.

The Check-out Challenge

Die internationale Expansion ist selbst fur Unternehmen, die sich bereits einen eCommerce-
Kanal aufgebaut haben, noch eine weitreichende Aufgabenstellung: Es gibt zahlreiche Her-
ausforderungen zu managen, wie etwa Abrechnungs- bzw. Zahlprozesse oder die Lokalisie-
rung des Webshops — eine Aufgabe, die weit mehr als eine reine Ubersetzung umfasst. Ein
wichtiger Erfolgsfaktor ist zudem die marktspezifische Zielgruppenansprache.

Wie diese Aufgaben bewaltigt werden koénnen und wie erfolgreiches eCommerce
funktionieren kann - darliber referiert Katja Speck.

LAll diese Anderungen sowie die damit verbundenen Konsequenzen, kénnen problemlos
bewadltigt werden, wenn sich die Unternehmen rechtzeitig darauf vorbereiten”, sagt Speck.
-Wir von asknet haben aufgrund einer Vielzahl an internationalen Kunden, fur die wir oft
weltweit den eCommerce abwickeln, Erfahrung Uber eine groRe Bandbreite der Themen.
Unsere Expertise teilen wir gerne mit anderen und stellen gerne eine konkrete Checkliste zur
Verfligung, an der Unternehmen ihre internationale eCommerce Strategie ausrichten kon-
nen.” Der Vortrag von Katja Speck findet Dienstag, 3. Juni 2014 um 15.30 Uhr statt.

Berliner Webinale

Die Webinale findet vom 1. bis 4. Juni 2014 in Berlin statt. Ziel der Konferenz ist es,
zwischen Designern, Webentwicklern, Managern und Unternehmern eine Briicke zu
schlagen und ein lebendiges Forum fir Inspiration, Networking und praktisches Know-how
zu sein. Die Konferenzteilnehmer kénnen in zahlreichen Sessions, Workshops und Keynotes
vom Wissen international renommierter Experten profitieren und alles Uber aktuelle
Herausforderungen und Trends erfahren. Weitere Informationen zur Webinale und asknet
unter: http://bit.ly/1e3t0dr

Uber asknet AG

asknet gehort zu den international filhrenden eCommerce-Unternehmen und bietet Herstellern individuelle Shop-Lésungen,
um rund um die Uhr in tUber 190 Lander zu verkaufen. Zusatzlich betreibt das Karlsruher Unternehmen Portale fur den Soft-
ware-Vertrieb im Bereich Forschung und Lehre. Unter anderem versorgt die asknet AG, die 1995 als Spin-off des Karlsruher
Instituts fur Technologie (KIT) gegriindet wurde, rund 80 Prozent der deutschen Hochschulen mit Software-Produkten. Hier ist
asknet Large Account Reseller fiir Hersteller wie Adobe und Microsoft. AuRerdem bietet asknet Studenten Uber die etablierte
Internetplattform ,studyhouse.de” ein vielfaltiges Softwareangebot fiir den Privatgebrauch. Zu den asknet Kunden zdhlen
namhafte Unternehmen wie ABBYY, CyberLink, F-Secure, HBO, Nero, NetObjects, Norman, Panda Security oder Steinberg
Media Technologies GmbH. Im Jahr 2013 erwirtschaftete das Unternehmen Transaktionserlése in Hohe von rund 96 Mio. EUR.
Weitere Informationen unter www.asknet.de.
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