
 

 

AGENDA 

ab 09:30   Eintreffen / Registration 
 
 

09:50 – 10:00  Begrüßung 
 

   Rüdiger Sievers, DMRZ  
 
 

10:00 – 10:30  Der Cloud-Markt, ein Geschäft für  
   ITK-Systemhäuser?  
   Revolutioniert Cloud Computing das  
   Systemhausbusiness? 
  

   Kim Nis Neuhauss, Bright Skies GmbH 
   Rüdiger Sievers, DMRZ 
    
 

10:30 – 11:15   Cloudvermarktung aus der Praxis 
   eines Partner –  Wie verdient man mit 
   RZ- und Cloud-Lösungen Geld? 
 

   Martin Hörhammer, Medialine AG  
 
 

11:15 – 11:30   Kaffeepause 
 
 

11:30 – 12:15   Ihre Chance mit ALL-IP der Telekom in 
   der Cloud  
   – Der Mittelstand braucht lokale Dienst-
   leistungen für das All-IP Produktportfolio
    

   Elmar Gorich, Deutsche Telekom AG  
 
 

12:15 – 13:00   Telekommunikation aus der Cloud als 
   erfolgreiches Vertriebskonzept für  
   ITK-Systemhäuser 
   Erweiterung Ihres Portfolios mit einer  
   maßgeschneiderten Whitelabel Cloud-
   Lösung 
 

   Björn Stange, itk communications GmbH  
 
 

13:00 – 14:00   Mittagspause  
   gemeinsames Essen am Buffet 
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14:00 – 14:30  Sichere Cloud-Lösungen.  
   Datenschutzkonformer Versand von 
   sensiblen Daten 
 

   Ingo Moser, QSC AG  
 
14:30 – 15:15  Braucht ein ITK-Systemhaus ein 
   eigenes Rechenzentrum?  
   Die B2B Cloud Computing Plattform  
   für Systemhäuser, Entwickler &  
   Service Provider 
 

   Jonas Schlichtenbrede, ICT-Cloud.com®  
 
15:15 – 15:30   Kaffeepause 
 
15:30 – 16:00  Mit Interessentenvermittlung im 
   Cloud Business attraktive 
    Provisionen erhalten   
   – Praxis-Beispiele aus drei   
   ausgewählten Branchenlösungen 
 

   Norman Zander, softgarden e-recruiting GmbH
   Rüdiger Sievers, DMRZ 
    
16:00 – 16:45  Verträge zur Cloud.  
   Aus rechtlichen Bedenken  
   Vertriebsargumente machen 
 

   Jan Schneider, SKW Schwarz Rechtsanwälte 
 
16:45 – 17:00  Das DMRZ Deutsches Mittelstands-
   rechenzentrum als strategischer 
   Partner     
   – Gemeinsam im Markt auftreten und  
   zusätzliche Kunden gewinnen! 
 

   Rüdiger Sievers, DMRZ 
 
ab 17:00   Get-Together sowie Verlosung 

Weitere  Informationen sowie  die  kostenlose Anmeldung  

finden Sie im Internet unter  cloud-conference.dmrz.com 

https://cloud-conference.dmrz.com/

