
Win-win ist gut – 
Win ist besser.

LERNEN SIE
•	wie	eine	Verhandlung		

systematisch	vorbereitet	wird
•	warum	das	Verhandeln	auf	

Augenhöhe	so	wichtig	ist
•	wie	Sie	Ihre	Interessen		

durchsetzen	können
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„Jede Keynote ist ein ganz 
persönliches Highlight in meinem 
Kalender.“
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