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P r e s s e i n f o r m a t i o n  – DEVIL AG

Devil Visions 10 auf der Zielgeraden

 Bereits 1000 registrierte Besucher fÄr die Visions 10 am 6. November 
 Highlights fÄr das JahresendgeschÅft von Äber 60 Ausstellern 
 Microsoft Partnerforum mit breitem Vortrags- und Beratungsangebot

Braunschweig, 25. Oktober 2010

Zwei Wochen vor der Hausmesse Visions 10, am Samstag, dem 6. November in Braunschweig,
verzeichnet die Devil AG bereits mehr als 1000 �ber die Website http://visions10.devil.de
registrierte Besucher. „Die Zwischenbilanz f�llt positiv aus. Wir sind sicher, die Zahlen legen noch 
zu, denn nicht alle angek�ndigten Partner haben ihre Online-Registrierung abgeschlossen“, erkl�rt 
Devil-Marketingleiterin Nicole Hofmeister und unterstreicht: „Der Termin zum Saisonauftakt, die 
Wahl der Location und vor allem die Motivation der Aussteller und des Devil-Teams versprechen 
Fachh�ndlern ein ideales Forum, um Gesch�fte, Kontakte und Kenntnisse zu erweitern“.

Die letzten Messe-Vorbereitungen in Kooperation mit den Ausstellern belegen: Im Mittelpunkt der 
Messe-Pr�sentationen von mehr als 60 Herstellern und Marken stehen Produkte und L�sungen, 
die dem Handel profitable Chancen f�r das Jahresendgesch�ft bieten. Aus erster Hand erhalten 
Besucher in pers�nlichen Gespr�chen wertvolle Informationen und Hintergr�nde �ber aktuelle 
Promotions, Partnerboni, Marketingaktionen, Rabattangebote oder Projektunterst�tzungen. 
Zahlreiche Hersteller bieten exklusive Preisnachl�sse f�r die Direkt-Order auf der Messe an und 
halten begehrte POS- und Werbemittel bereit. Weitere Pr�sentations-Schwerpunkte gelten dem
Bedarf von Gesch�ftskunden, einem Sortimentsbereich, den Devil derzeit kontinuierlich erweitert. 
Zu den Fokuspartnern dieser Initiative z�hlt Dell mit einem Messestand-Konzept, das umfassende 
SMB-L�sungen in anschaulicher Office-Umgebung pr�sentiert.

Zu den H�hepunkten der Visions 10 geh�rt das gro�z�gige Microsoft Partnerforum auf der 
Hallenempore. Das Microsoft-Team ist mit sieben Mitarbeitern und zwei Promotern vor Ort, um den 
H�ndlern gemeinsam mit dem Devil-Team optimale Information, Beratung und Unterst�tzung zum 
pr�sentierten Spektrum mit insgesamt sechs Themeninseln anzubieten. Neben individueller 
Beratung an separaten Info-Points sind f�r folgende vier Schwerpunkte jeweils zwei halbst�ndige 
Vortr�ge vorgesehen: Aktuelle Verkaufschancen Office 2010; Preview auf den neuen Windows 
Small Business Server, der noch unter dem Codenamen SBS Aurora kommuniziert wird; 
Ver�nderungen und neue Anforderungen rund um das Microsoft Partner Network sowie Ein- und 
Ausblicke in den Zukunftsmarkt des Cloud Computing. Erg�nzende Live-Demonstrationen zeigen, 
wie das frisch gelaunchte mobile Betriebssystem Windows Phone 7 das Zusammenspiel von PC, 
Internet und Phone f�rdert. Zum ausdr�cklichen Mitmachen l�dt die Pr�sentation der Xbox 360 
Kinect kurz vor ihrer Markteinf�hrung ein.
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Flankierend zum informativen Ausstellungs-Angebot sorgt Devil mit einem pointierten 
Rahmenprogramm f�r Spannung und Abwechslung. Jeder 30. Besucher erh�lt beim Einlass –
einmalig pro registrierte Kundennummer – ein Netbook gratis ausgeh�ndigt. Wer durch flei�ige
Standbesuche ausreichend Stempel auf seiner Visions-Bonuskarte sammelt, nutzt beim beliebten 
Tresorknacken die Chance, attraktive IT-Produkte als Preise zu gewinnen. 

Ab 19 Uhr startet die Abendveranstaltung im urbanen Gew�lbekeller des Rebenparks mit einer 
Keynote des Vorstands und anschlie�endem Dinner-Buffet, bevor die spannende Get Visions-
Tombola zu Cocktail-Bars, DJ-Show-Acts und Dancefloor mit offenem Ende �berleitet. 

F�r den kostenfreien Eintritt zur VISIONS 10 ist die Online-Anmeldung �ber die Website 
http://visions10.devil.de erforderlich.
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DEVIL AG

Mit der bundesweiten EDV-Distribution ist die Braunschweiger DEVIL AG etablierter Partner von rund 150 
international renommierten IT-Herstellern und -Lieferanten. Zum Kundenstamm z�hlen �ber 7.000 Fach- und 
Systemh�ndler. Das Unternehmen erwirtschaftet unter dem Dach der Holding BOD GmbH einen Jahresumsatz 
von etwa 300 Millionen Euro und z�hlt zu den f�hrenden Gro�h�ndlern am deutschen IT-Absatzmarkt. Das 
Portfolio umfasst stark nachgefragte Komplettsystem sowie Hardware-, Software-, und Peripherieprodukte rund 
um den PC zu stundenaktuellen, attraktiven Preisen. Rasche Kommunikation am Markt und zuverl�ssige, 
p�nktliche Auslieferung verschaffen der DEVIL AG entscheidende Wettbewerbsvorteile. Kunden, die bis 18:30 
Uhr Waren bestellen, erhalten diese innerhalb Deutschlands am folgenden Gesch�ftstag vor 12 Uhr.  Mehr 
Informationen unter www.devil.de
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