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Kaspersky Lab Partner Award: Wick Hill als umsatzstarkster Distributor ausgezeichnet

Der Umsatz konnte im Jahr 2009 trotz Wirtschaftskrise im zweistelligen Prozentbereich

gesteigert werden

Hamburg, 18. Februar 2010 — Der auf IT-Sicherheit spezialisierte Value-Added-Distributor
Wick Hill wurde auf der diesjahrigen Partnerveranstaltung von Kaspersky Lab mit dem
renommierten Partner-Award flur den umsatzstarksten Distributor ausgezeichnet. Der
Sicherheitshersteller Kaspersky ehrt damit seine Distributoren fur hohes Engagement und
aulRergewohnliche Aktivitaten rund um die Security-Produkte des russischen Unternehmens.

~Wir freuen uns sehr Uber den Preis — zumal wir nun zum achten Mal in Folge umsatzstarkster
Kaspersky-Distributor sind. Diese Erfolgsbilanz ist eine absolute Bestatigung unseres
Engagements®, so Helge Scherff, Sales Director von Wick Hill. ,Natdrlich ist dieses Ergebnis vor
allem unseren motivierten Mitarbeitern zu verdanken, die mit unglaublichem Engagement und
aulRergewohnlicher Kreativitat tagtaglich den Markt bearbeiten, um die Produkte erfolgreich zu
vermarkten. Die Lésungen von Kaspersky Lab gehdren zu unseren Key-Produkten und die
intensive Partnerschaft ist dabei eine wirkliche Inspiration.”

Die Ehrung im Rahmen des Kaspersky Lab Partner Kickoff vom 27. bis 29. Januar in Prag
motiviert das Team von Wick Hill noch mehr, die Vermarktung der Kaspersky-Produkte
voranzutreiben. Das Jahr 2010 wird auf Grund der Auswirkungen der Wirtschaftskrise nicht
leichter, doch das Security-Team bei Wick Hill ist sich sicher, auch néachstes Jahr wieder eine
Auszeichnung zu erreichen.

,Die enge Partnerschaft zu unseren Resellern ist die Basis fur unseren Erfolg“, sagt Uwe
Hanreich, Channel Sales Manager bei Kaspersky Lab. ,Ohne die enge Zusammenarbeit mit
Herstellern wie Kasperky Lab ware unsere Arbeit kaum mdoglich und gerade diese
Partnerschaften fuhren zu den ausgezeichneten Erfolgen von Wick Hill,“ erganzt Helge Scherff
von Wick Hill.

CeBIT 2010

Wick Hill ist auf der diesjahrigen CeBIT (2. bis 6. Marz) in Halle 11, Standnummer DO3,
vertreten und steht Interessenten fiur Beratung zur Verfiigung. Mit Lumension, LogLogic und
PGP hat der Value Added Distributor neue Themen im Gepéack und prasentiert dartiber hinaus
Produkte von Aruba, Barracuda, Celestix, Fortinet, Kaspersky, Netgear, PGP, Thales, Vasco,
Upsite und WatchGuard. Termine mit Wick Hill-Experten oder einem Partnerunternehmen
kénnen ab sofort unter www.wickhill.de/cebit2010 vereinbart werden.



http://www.wickhill.de/cebit2010
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Uber Wick Hill: . -
Wick Hill ist auf den Vertrieb von sicheren Infrastruktur-Lésungen fir E-Business-Anwendungen “' [C[\ H[LL
spezialisiert. Als Value Added Distributor (VAD) bietet das Unternehmen Ldsungen fir
Internetsicherheit, Web-Management und Internetzugang. Durch die Zusammenarbeit mit
internationalen Partnern kann Wick Hill Produkte von fihrenden Herstellern anbieten, die einfach zu bedienen sind.
Professioneller Kundenservice, Unterstiitzung bei der Implementierung der Produkte sowie fachlich qualifizierte
Schulungen und technischer Support runden das Angebot ab. Bei der Auswahl der Hersteller und Produkte legt Wick
Hill groRen Wert darauf, dass die Lésungen den Fachhandelspartnern echte Geschéftsvorteile und eine gute
Kapitalrendite bieten. Weitere Informationen finden Sie unter www.wickhill.de.
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