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Startschuss zum erfolgreichen Unternehmen

Wenn ein Unternehmen zu den erfolgreichsten geh6ren will, dann muss es ohne Zweifel Gas
geben. Voraussetzung dafiir ist, den Wandel als Normalfall anzusehen und sich auf den Verkauf
zu konzentrieren. Dazu muss man aber nicht nur anpassungsfahig und agil sein, man sollte den
Vertrieb auch zur Chefsache machen. Die Haufe-Neuerscheinung ,,Pole-Position oder Staub

schlucken” zeigt Wege auf, wie Unternehmen auf die Gewinnerspur kommen.

Ruht sich eine Firma auf ihren Erfolgen aus, verliert sie Marktanteile, Kunden und Umsatz. Um
stattdessen den Spitzenplatz einzunehmen, zu halten oder ihn zuriickzuerobern, sollte der
Vertrieb mit Siegeswillen an den Start gehen. Und von wem lernt man das besser als von der
Formel 1? Peter Kitzki berat seit Gber 20 Jahren Unternehmen auf ihrem Weg zur Sales-
Performance-Organisation. In ,,Pole-Position oder Staub schlucken” stellt er seine erfolgreiche
Methode vor. Er beschreibt, wie sich im Vertrieb ein neuer Geist entwickeln ldsst und
Unternehmen dadurch neue Marktanteile erobern. Notwendige Voraussetzung dafir ist eine
Symbiose aus Vertrieb und Management. Statt starrer How-to-Rezepte bietet Kitzki einen
universell anwendbaren Framework an, der individuelle Anpassungen moglich macht. Zahlreiche
Tipps aus der Praxis und Weiterentwicklungsmoglichkeiten des Konzepts bieten einen besonderen
Mehrwehrt in der konkreten Anwendung. Nur der permanente Fokus auf Sieg und eine von allen,
Flihrungskraften wie Mitarbeitern, gelebte ,,Vertriebsdenke” machen Unternehmen fit, um als
Erste Uiber die Ziellinie zu gehen. Mit ,,Pole-Position oder Staub schlucken” haben sie das nétige

Wissen dafir.

Interessiert? Dann freuen wir uns auf lhre Bestellungen, entweder unter carla.jung@prospero-

pr.de oder mit dem Bestellfax.
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Uber die Haufe Gruppe

Die Haufe Gruppe mit ihren Marken Haufe, Haufe Akademie und Lexware ist einer der deutschlandweit
fliihrenden Anbieter fiir digitale Arbeitsplatzl6sungen und Dienstleistungen sowie fiir Aus- und
Weiterbildung. Haufe Fachbiicher und eBooks vereinen ein einzigartiges Gesamtprogramm mit Titeln aus
den Bereichen Immobilien, Management, Marketing, Rechnungswesen und Human Resources. Aus den
Kernbereichen eines erfolgreichen Verlagsgeschaftes hat sich die Haufe Gruppe konsequent zu einem
Spezialisten fiir digitale und webbasierte Services entwickelt. Sie machen 95 Prozent des Gesamtumsatzes
aus.

Die Unternehmensgruppe mit Hauptsitz in Freiburg beschaftigt iber 1.500 Mitarbeiter im In- und Ausland.
Sie verfolgt eine internationale Wachstumsstrategie, die durch das heutige Leistungs- und Produktportfolio
getragen wird. Vorangetrieben wird der Wachstumskurs durch die erfolgreiche wechselseitige Nutzung der
Kernkompetenzen und Starken der einzelnen Unternehmen und Marken. So konnte die Haufe Gruppe trotz
eines schwierigen Markt- und Konjunkturumfeldes im Geschaftsjahr 2015 (Juli 2014 bis Juni 2015) einen
Umsatz von tber 292 Mio. Euro erzielen (Vorjahr: tiber 266 Mio. Euro).
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