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. Werden Sie innovaphone Autorisierter Salespartner (iIAS)!“:

innovaphone offen fiir neue Vertriebspartnerschaften

Sindelfingen 19. April 2007 — Im Zuge der Einfiihrung des neuen Lizenz- und Preis-
modells bietet die innovaphone AG auch auf der Vertriebsseite zusétzliche Ein-
stiegsmoglichkeiten. Mit dem Siegel ,innovaphone Autorisierter Salespartner’ (iIAS)
wird ein neues Partnerprogramm vorgestellt, das es interessierten Vertriebs-
spezialisten ermdglicht, mit wenig finanziellem und zeitlichem Aufwand innovaphone
IP-Telefonie-L6ésungen in ihr Portfolio aufzunehmen. Das iAS-Programm ist als
Ergdnzung des seit langem eingefuhrten und bewéahrten iAR-Programms
(innovaphone Autorisierter Reseller) zu sehen.

Gedacht ist das aktuelle Angebot flr Systemhauser und Reseller, die mit geringem
finanziellem und personellem Einsatz den Einstieg in die Welt der professionellen
IP-Telefonie in Angriff nehmen wollen. Im hauseigenen Trainingscenter werden die
zukinftigen ,innovaphone Autorisierten Salespartner’ in einem ausgekliigelten
Trainingsprogramm Schritt fir Schritt an ihre Aufgabe herangefiihrt und grundlegend
geschult. Entsprechende Trainingsprogramme gibt es sowohl fir die vertriebliche Seite
als auch fir die technischen Mitarbeiter, die die innovaphone-Lésungen anschliel3end vor
Ort beim Kunden installieren werden. Beide Schulungen werden zeitlich kompakt
innerhalb nur jeweils eines Arbeitstages durchgefiihrt. Schulungsziel ist die selbstandige
Durchfihrung kleinerer, einfacher Installationen. Fir komplexere Projekte, beispielsweise
Unternehmen mit mehreren Lokationen oder Lésungen mit ausgefeiltem Redundanz-
konzept, gibt es die Mdoglichkeit, sich in einem weiteren Schulungsschritt zum
innovaphone Autorisierter Reseller (iIAR) ausbilden zu lassen oder einen iAR oder
innovaphone Distributor zur Projektunterstiitzung hinzuzuziehen.

innovaphone stattet die zuklnftigen iIAS mit einem Demokit aus, das zum Sonderpreis von
839,00 EUR (zzgl. MwsSt.) erworben werden kann. Es enthélt samtliche Komponenten
einer vollwertigen innovaphone IP-Telefonie-Lésung: die Kompaktanlage IP302 inklusive
innovaphone PBX, die innovaphone Voicemail und drei verschiedene Endgerate, vom
einfachen Standardtelefon zum Cheftelefon fiir anspruchsvolle Einsatzbereiche.

Gerd Hornig, Vorstand Vertrieb der innovaphone AG, sieht in der vertrieblichen Offensive
der innovaphone AG ,die Antwort auf die sich verandernde Telekommunikations-
landschaft. Auch Systemhauser, die ihr Kerngeschaft noch nicht mit IP-Telefonie-
Ldsungen bestreiten, haben damit die Méglichkeit eines ,sanften’ Einstiegs in die
IP-Telefonie. Mit der Ausbildung zum iAS kénnen wir der wachsenden Nachfrage im
Bereich kleinerer und mittlerer Unternehmen Rechnung tragen.”
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Uber innovaphone

Die innovaphone AG ist ein technologisch flihrender unabhéngiger Anbieter von IP-Telefonieldsungen fir
Geschaftskunden. Im Unterschied zu den Herstellern von herkémmlichen Telefonanlagen und den Netzwerk-
ausristern konzentriert sich innovaphone vollstandig auf die Entwicklung, Herstellung und Vermarktung von
IP-Telefonieldsungen. Dabei z&hlt das Unternehmen zu den wenigen Anbietern im Markt, die IP-Technologie
kompromisslos umsetzen. Alle IP-Telefonielésungen von innovaphone unterstiitzen die herstellerneutralen
Konvergenzstandards H.323 und SIP. Dadurch kommen die Vorteile der VolP-Technologie — Flexibilitat,
Investitionssicherheit und Wirtschaftlichkeit — bei den VolP-Gateways und IP-Telefonen von innovaphone voll
zum Tragen.

Inmehrjahriger Entwicklungsarbeit ist eine breite Palette an technisch ausgereiften Produkten entstanden. Das
erste VolP-Gateway (IP 400) wurde 1998 — ein Jahr nach Griindung des Unternehmens — der Offentlichkeit
vorgestellt. Es folgten das IP-Gateway IP 3000 und das IP-Telefon tiptel innovaphone 200 im Januar bzw.
Méarz 2000. Das Herzstiick des Leistungsspektrums bildet die IP-Telefonanlage innovaphone PBX.

Gegrindet wurde die innovaphone AG im Jahr 1997 von funf Pionieren aus dem ISDN-Umfeld. Sitz des
Unternehmens ist Sindelfingen. Derzeit beschaftigt das Unternehmen rund 50 Mitarbeiter an sechs Standorten
in Sindelfingen (Zentrale), Hannover (Schulungszentrum), Berlin, Verona (Italien), Wien und Eksj6 (Schweden)
und entfaltet Geschéftsaktivitdten in ganz Europa. Zu den Unternehmen und Einrichtungen der 6&ffentlichen
Hand, die VolP-Lésungen von innovaphone nutzen, zahlen u.a. das Deutsche Forschungsnetz (DFN),
Gegenbauer Bosse, Douglas, Schonmackers, die Fachhochschule Bremerhaven, das Fraunhover Institut, die
Volksbank Vorarlberg und die dsterreichische Meinl Bank sowie die Schweizer Detailhandlerin SPAR.
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Telefon +49 (0)7031.73009-0 Telefon +49 (0)89.2 88 90-480
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Internet www.innovaphone.de Internet www.maerzheusergutzy.com
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