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e-Sales Academy unterstiutzt Griunder

Attraktives Angebot fur den erfolgreichen Unternehmensstart

Bonn, 04. Dezember 2012

Wenn die ersten Kunden Uberzeugt und begeistert sind, ist ein solider Grundstein flr
eine erfolgreiche Unternehmensgrindung gelegt. Bei diesem wichtigen Schritt mdchte
die e-Sales Academy Grinder und Start-Ups unterstutzen. ,Wir freuen uns, gerade
dieser Zielgruppe ein besonders attraktives Angebot machen zu kénnen®, sagt Gloria
Hochgeschurz, Projektleiterin der innovativen Online-Weiterbildungsplattform fur Verkauf
und Vertrieb.

Dazu bietet die e-Sales Academy den ,Grinder-Schnellkurs: Erfolgreich verkaufen” als
kostenloses Webinar an. Es findet am Dienstag, 11. Dezember 2012, zwischen 16 Uhr
und 16.30 Uhr statt. Interessenten kénnen sich vorab unkompliziert auf der Internetseite
der e-Sales Academy registrieren.
http://www.e-sales-academy.de/testen/schnellkurs_erfolgreich_verkaufen.html

Im Fokus des Webinars stehen dabei gerade fir Griinder wichtige Themen wie
Kundengewinnung und -bindung, aber auch Beschwerdemanagement. Wahrend des
Webinars kénnen die Teilnehmer auch tber die Chat-Funktion mit den Experten in
Kontakt treten und so ganz praktisch von deren Wissen profitieren.

.Naturlich zeigen wir auch, wie die Arbeit mit der interaktiven Trainingsbibliothek der
e-Sales Academy Grindern helfen kann”, erlautert Gloria Hochgeschurz. Speziell fir
diese gibt es ein exklusives Coaching-Paket, das den Einstieg in das dynamisch
wachsende Fortbildungsmodell erleichtert.

www.e-sales-academy.de



C"SQLESQCQdemq

Ihr effizientes Onlinetraining fiir stetig wachsenden Verkaufserfolg

Das Konzept

Bei der e-Sales Academy kdnnen Vertriebs- und Verkaufsmanager sowie deren
Mitarbeiter zeit- und ortsunabhangig auf eine standig wachsende Online-Lernbibliothek
zugreifen. Die Bearbeitung dieser Trainingseinheiten dauert im Schnitt nur etwa 10
Minuten, und garantiert damit die maximale Flexibilitat fir die Nutzer und Lerner. Von
Zuhause, auf Geschaftsreise oder im Buro, die Trainingseinheiten sind so konzipiert,
dass das Wichtigste kurz und eingangig auf anschauliche Art und Weise aufgenommen

und zum Schluss mit einer Lernerfolgskontrolle Uberprift werden kann.

Wahrend der Laufzeit erhalt der Kunde jeden Monat ein neues Lernmodul, an das die
Nutzer automatisch per E-Mail erinnert werden. So wurden aktuell beispielsweise
Trainingseinheiten exklusiv u.a. zu den Themen emotionales Verkaufen,
Beschwerdemanagement, Techniken der Einwandbehandlung und Angebotserstellung
freigeschaltet. Zusatzliche Lernmaterialien in Form von PDF-Dateien und Podcasts als
MP3-Dateien erganzen die Module.

In der XING-Gruppe ,Weiterqualifizierung im Vertrieb“ haben Interessenten und Nutzer
der e-Sales Academy zudem die Mdglichkeit, sich auszutauschen.

Wollen Sie die e-Sales Academy kennenlernen und redaktionell vorstellen?
Bitte registrieren Sie sich unter www.e-sales-academy.de fir den zweiwdchigen

kostenlosen Testzugang. Weitere Auskunfte erteilt gerne Gloria Hochgeschurz.

Uber den Anbieter:

Die Fachverlage des VNR — Verlages fur die Deutsche Wirtschaft AG aus Bonn
vertreiben Loseblattzeitschriften, Fachinformationsdienste und elektronische Produkte
mit praxisnah aufbereitetem Beratungswissen. Die Kunden werden bei der erfolgreichen
Bewaltigung ihrer Aufgaben im Berufs- und Privatleben unterstitzt, dabei reichen die

Themen von A wie Arbeitsrecht Uber G wie Geldanlage bis Z wie Zeitmanagement.

www.e-sales-academy.de
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Gloria Hochgeschurz, Projektleiterin der e-Sales Academy
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