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Pressemitteilung 03-13-2010

Inline Sales GmbH schlieBt erfolgreich Aktivitaten auf der CeBIT 2010 in
Hannover ab

Uber 150 qualifizierte Meetings fiir zahlreiche Kunden der Inline Sales GmbH auf
der CeBIT generiert

Muinchen - Hannover, Marz 2010

Die Inline Sales GmbH, ein fuhrender Spezialist fir Business Development
Outsourcing in Vertrieb und Marketing, schlieBt eine erfolgreiche CeBIT 2010 ab und
zieht ein sehr positives Fazit.

Die Inline Sales hat fUr zahlreiche ihrer Kunden aus dem Ausland bereits seit
Dezember 2009 aktiv deren potentielle deutsche Kunden und Partner vorqualifiziert
und ein Match-Making mit den Unternehmen auf der Messe organisiert. Diese
Aktivitdten waren von mehreren Unternehmen an die Inline Sales outgesourced
worden. Die Unternehmen hatten damit eine volle Auslastung auf ihren Stadnden und
die Besucher waren bereits vor der Messe gebrieft, Themen bereits adressiert und
eventueller Bedarf aufgedeckt, um sie schlieBlich auf der Messe zu konkretisieren.

Die Technologie-Cluster: The [-SafeGroup, ein Konglomerat aus israelischen
Security- Unternehmen, und The I-CommGroup, ein Konglomerat aus israelischen
Telekommunikations-Anbietern, standen dabei mafBgeblich im Vordergrund. Aufgrund
der CeBIT Aktivitdten haben diese Unternehmen einen weiteren wichtigen Schritt fir
den Unternehmensaufbau in Zentral-Europa bewerkstelligt.

Der nachste Event der I-SafeGroup ist die ,Zweite Deutsch-Israelische SECURITY
Technologie- und Business Konferenz“ am 19. Mai 2010 in Minchen. Interessierte
Unternehmen oder Journalisten kénnen sich fiir den Event bereits jetzt
kostenlos registrieren unter: presse@inline-sales.com

Bereits zur CeBIT 2009 hatte die Inline Sales GmbH ihr Tool fiir die Generierung und
die Validierung von Erfolg im Vertrieb vorgestellt:

LEAD GENERIERUNG der ndchsten Generation.

Die Leistung besteht aus mehreren operativen Bestandteilen. Sie beginnt bei der
Festlegung der Messeziele des Unternehmens, geht Uber die Qualifizierung und
direkte Ansprache von potentiellen Kunden der Unternehmen Uber eine Einladung
und konkrete Terminfestlegung flir ein Gesprach auf der Messe.

Die Inline Sales GmbH sorgt fur maximalen Erfolg auf einer Messe durch:

Zielgerichtete, vertriebsorientierte Messefuhrung

Generierung von qualifizierten Gesprachen mit potentiellen Kunden
Volle Auslastung des Vertriebes wahrend der Messe

Lancieren von begleitenden vertriebsorientierten Pressemitteilungen
Far Nicht-Aussteller: Raumlichkeiten far die qualifizierten Meetings
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Vertriebsorientierte Messearbeit wird als integraler Baustein von Business
Development Outsourcing fir Unternehmen immer attraktiver. Prozesse aus der
Wertschépfungskette eines Unternehmens werden dabei in die Hande von
Outsourcern gelegt, die aufgrund eines hohen Spezialisierungsgrades in der
Fachrichtung Vertrieb und Marketing auf kompetente und gleichzeitig effizientere und
kostengunstigere Weise die Prozesse darstellen kdnnen.

Die Dienstleistungen der Inline Sales GmbH wurden von der Initiative Mittelstand in
2009 Dbereits im zweiten Jahr in Folge zu einem qualifizierten
INNOVATIONSPRODUKT des Mittelstandes ernannt. Darliber hinaus erhielt die
Inline Sales GmbH die Auszeichnung ,INDUSTRIEPREIS 2009 qualifiziert®.

Die Inline Sales International Group bietet ihren Kunden in den USA, Europa und
Asien neben professionellen Beratungs- und Coaching-Dienstleistungen in Modulen
alle Bestandteile der Wertschépungskette in Marketing und Vertrieb als frei
verfigbare Ressourcen an. Zeitlich und 6rtlich flexibel stehen Funktionalitdten wie
Helpdesk, Inbound/Outbound Telemarketing, Key Account Management oder
Interimsmanagement auf Geschaftsfihrer und Vorstandsebene zur Verfigung. Der
Kunde bucht die Ressource, wann immer er sie braucht und kann sie nach Belieben
skalieren. So kann er die Vertriebsressourcen auf Stunden- oder Tagesbasis flexibel
nach anfallendem Workload, Peakzeiten oder eigener Organisationssituation
einsetzen. Das Pensum und den Zeitrahmen bestimmt der Kunde. Das garantiert den
Uberblick und die volle Kostenkontrolle.

Die Vorteile liegen auf der Hand: kirzere Verkaufszyklen durch persénliche Kontakte
in allen Branchen, geringere Kosten fur den Vertrieb durch flexiblen Einsatz, sowie
mehr Erfolg durch volle Konzentration auf den Vertrieb

Uber Inline Sales GmbH

Die Inline Sales GmbH, mit Sitz in Mlnchen, ist Spezialist fir Business Process Outsourcing in Vertrieb
und Marketing. Die Inline Sales GmbH Ubernimmt fir Unternehmen der unterschiedlichsten Branchen,
fir Regierungen, Konsulate und Wirtschaftsférderungs-Gesellschaften aus der ganzen Welt den
strategischen und operativen Geschéaftsaufbau durch die Bereitstellung von Services und Ressourcen in
den Bereichen Vertrieb, Marketing und Business Development.

Die Dienstleistungen der Inline Sales GmbH wurden von der Initiative Mittelstand in 2008 und 2009 als
qualifiziertes INNOVATIONSPRODUKT und in 2009 als ,INDUSTRIEPREIS qualifiziert* ausgezeichnet.
Die Inline Sales GmbH ist Bestandteil der Inline Sales International Group und verantwortlich fir das
Geschaft der Gruppe in Zentral- und Osteuropa. Weitere Niederlassungen und Vertriebsbiros der
Gruppe befinden sich in vielen Landern in Europa, USA, Asien und Afrika.

In ihrer Gber 10-jahrigen Tatigkeit hat die Inline Sales International Group namhafte Kunden betreut wie
British Telecom, BBC, Motorola, COMPAREX, Samsung, EDS, Reed Elsevier oder Laser 2000. Dartber
hinaus wurden bereits hunderte von kleinen und mittelstandischen Unternehmen erfolgreich aufgebaut.

Kontakt Inline Sales GmbH:
Presseabteilung
Hermann-Schaller-Strasse 24
81825 Milnchen

Deutschland

Tel: +49-89-3090-488-32
Fax: +49-89-3090-488-42
presse@inline-sales.com
http://www.inline-sales.com



