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SynerTrade steigert 2009 den Lizenzumsatz um 30%

Munchen, Paris, New York — 23. Februar 2010. Auch i n Zeiten der Finanz- und
Wirtschaftskrise gelingt es Unternehmen, mit dem ri chtigen Geschéaftsmodell und
einer erfolgreichen Positionierung, tiberdurchschnit tlich zu wachsen. SynerTrade,
einer der fihrenden Anbieter in Europa meldet fird  as Jahr 2009 einen Zuwachs der
Lizenzumsétze um 30%.

Das starke Wachstum ist vor allen Dingen der weiteren Durchdringung der Kundengruppen
mit einer der weltweit besten Software-Ldsungen (Einkaufs-Suite SynerTrade 6) geschuldet,
sowie einem weiteren Ausbau der Produkte fir zusatzliche Anwendungsfalle.

Konkret ist es gelungen, weitere GroRunternehmen aus dem DAX-30, in Frankreich und in
weiteren Landern wie der Schweiz und Osterreich zu gewinnen und auch im Mittelstand die
Nutzerzahlen zu steigern. SynerTrade wird in den nachsten Wochen, jeweils mit einzelnen
Pressemeldungen, auf die Referenzkunden eingehen und weitere Details bekannt geben.

Der CEO der SynerTrade-Gruppe, Dr. Eberhard Aust blickt sehr zufrieden auf das
Geschaéftsjahr 2009 zurtick: ,, Wir freuen uns sehr tber den Abschluss weiterer grofl3er und
mittelstandischer Kunden. Im Moment begleiten wir Unternehmen im Rollout unserer
Lésungen in 56 Lander weltweit. Es ist fir uns extrem spannend, dass unsere SynerTrade-
Suite neben den grofRen Einkaufsregionen kunftig auch in eher exotischen Landern wie
Syrien, Vietnam, Guatemala und Peru genutzt wird. Damit verbreitern wir unsere bisherige,
auf 18 Sprachen angelegte Software-Suite um weitere Sprachen. So gibt es SynerTrade 6
nunmehr neben Japanisch und Chinesisch auch in Koreanisch. Die Gesamtanzahl der von
SynerTrade unterstitzten Sprachen wachst damit auf 19.

Weiters ist es sehr bemerkenswert, dass unsere Losungen fir Risk-Management,
Nachhaltigkeit und Compliance so grof3en Zuspruch gewinnen und wir damit ein weiteres
Mal Uber reine Einkaufsbelange hinaus Losungen fur Unternehmen ermdglichen.

Fur Kunden mit wiederholenden, standardisierten Bedarfen ermdglicht die SynerTrade
Artikeldatenbank eine Erstellung einer kompletten Ausschreibung mit ein paar Klicks und die
Verfolgung aller Artikeldaten Uber den Lebenszyklus. Der Einkaufer klickt die
auszuschreibenden Artikel mit allen Produktdetails bis hin zu Zeichnungen oder Fotos an
und erstellt damit in wenigen Minuten auch Ausschreibungen mit zig Artikeln. Eine
Versionierung wichtiger Artikelattribute erméglicht die Vergleichbarkeit auch Gber Jahre
hinweg. Preise und Konditionendaten kdnnen landerspezifisch verwaltet werden. Dies ist die
perfekte Losung fur Einkaufer mit hohem Arbeitsdruck®.

Der Zuwachs an Lizenzumsatzen um fast ein Drittel bringt fir die weiteren Jahre konstante
Umsatze mit Wartung und Services, Zudem kaufen zufriedene Kunden gerne weitere Module
der SynerTrade-Suite. Damit ist auch fur die Zukunft das weitere Wachstum der SynerTrade
Gruppe gesichtert.
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Uber SynerTrade:

SynerTrade, Europas fuhrender Anbieter von Einkaufstechnologie und —beratung, unterstutzt
den gesamten Einkaufsprozess. Mehr als 100 Sourcing- und Technologie-Experten
verbessern derzeit signifikant die Einkaufsleistung von 183 Kunden aus Mittelstand und
GroRRkonzernen (davon 30 "Fortune 1000"-Unternehmen). SynerTrade bietet dabei mit
seinen Standorten in Europa, den USA und Asien weltweite Unterstiitzung. Derzeit optimiert
SynerTrade ein kumuliertes Einkaufsvolumen von 72 Mrd. Euro pro Jahr und betreut
103.600 Nutzer der Softwareldsungen.
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